TK-Distributor ON-Line setzt auf eigene Produkte

Niggemann Group kauft

Unified Messaging-Sparte

Die Niggemann Group hat den
Geschéftsbereich Unified Messa-
ging mit der Software-Lésung
»Office Edition« von Materna
iibernommen. Das eigene Pro-
dukt mochte der TK-Distributor
ON-Line nun mit mehr Nachdruck
in den Markt bringen. Uber wei-
tere Zukéufe denkt Geschaftsfiih-
rer Olaf Niggemann bereits nach.

ulrike.wendel@crn.de

Mit der Unified Messaging-Lo-
sung »Office Edition« hat die Nig-
gemann Group mit der TK-Distri-
butionssparte ON-Line erstmals
ein eigenes Produkt erworben.
Die Software mochte der Grossist
aus Unna nun weiterentwickeln,
der Vertrieb soll ausgebaut wer-
den. »Office Edition ist eine idea-
le Ergdnzung unseres Produkt-
portfolios¢, sagt Geschiftsfiihrer
Olaf Niggemann. Denn die Soft-
ware-Suite seil gut geeignet fiir
die Verbindung mit den Siemens
Hipath TK- und IP-Systemen, die
der Distributor traditionell ver-
treibt. Von dem Schritt ver-

spricht sich der Firmengriinder
mehr Flexibilitit fiir sein Unter-
nehmen. »Wir sind jetzt in der La-
ge, noch individueller auf Kun-
denwiinsche zu reagierenc, so
Niggemann. Auch bei der Preis-
gestaltung fiir die Software will
er kiinftig unabhéingiger agieren.
»Wir koénnen jetzt besser auf
Preisentwicklungen am Markt
reagierenc, erklirt Niggemann.
Die Unified Messaging-Lésung
»Office Edition« integriert Fax-,
Sprach-, E-Mail- und SMS-Nach-
richten und ermdéglicht dem Nut-
zer eine Verbindung von Telekom-
munikations- und I[T-Leistungen.
Informationen sind damit an je-
dem Ort und tiber verschiedene
Endgerite jederzeit verfligbar.
Wihrend die Niggemann
Group bereits Unified Messaging-
Losungen, darunter »Office Edi-
tion, vertrieben hat, méchte der
Distributor die Software als eige-
nes Produkt nun weiterentwi-
ckeln und verstirkt kundenspezi-
fische Losungen anbieten. Eigens
dafiir wurde die Tochtergesell-

schaft »Niggemann Innovations«
gegriindet. In den Abteilungen
Entwicklung, Produktmanage-
ment und Support sind zurzeit
etwa 15 Mitarbeiter beschéftigt.

In welche Richtung die weite-
re Entwicklung der Software ge-
hen soll, mochte der Distribu-
tor auf der Cebit bekannt geben.
Entwicklungsperspektiven sind
nach Unternehmensangaben je-
doch neben den Anpassungen an
Microsoft Vista, MS Office 2007
und MS Exchange 2007 unter an-
derem die Erweiterungen der
Schnittstellen zu ERP-Systemen
wie SAP, Sage und Navision sowie
zu Voice-over-IP-Losungen. Auch
die Produktion einer »Office Edi-
tion light« fiir kleinere Unter-
nehmen als »Plug-and-Play«Lo-
sung steht zur Debatte.

Der Vertrieb der Software soll
in erster Linie tiber die rund 3.000
aktiven Fachhandelspartner von
Niggemann in Deutschland lau-
fen. Den etwa 100 Fachhandels-
partnern des eigenen »Distrikt-
Partnerprogramms« will Nigge-
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Olaf Niggemann, Geschéftsfiihrer und

Griinder der Niggemann Group

mann zusdtzliche Unterstiitzung
bei Installation, Vertrieb und Sup-
port von »Office Edition« bieten.
Auch das unternehmenseigene
ITK-Systemhaus, das Endkunden
in der Region von Unna beliefert,
wird die Software in Projekten
einsetzen.

Wiahrend der TK-Distributor
nach eigenen Angaben seine Zu-
kidufe im Bereich Unified Messa-
ging mit dem Erwerb von »Office
Edition« abgeschlossen hat,

denkt Geschiftsfithrer Olaf Nig-
gemann bereits iiber den Kauf
von Produkten in anderen Ge-
schiftsbereichen nach. Im Visier
stehen dabei Applikationen im
Voice-over-IP-Bereich. Ein konkre-
tes Produkt hat der Firmengriin-
der nach eigenen Aussagen aller-
dings noch nicht geplant. ®
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